
۱. بازار هدف من

برنامۀ بازاریابی یک صفحه ای من

 ۳. رسانه ای که برای رسیدن به۲. پیام من به بازار هدف
بازار هدفم استفاده خواهم کرد

۶. استراتژی تبدیل به فروش۴. سیستم گرفتن سرنخ ۵. سیستم تغذیۀ سرنخ ها ش) 
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 ۷.چگونه تجربۀ سطح بالایی
برای مشتریان ایجاد می کنم

 ۹. چگونه ارجاع ها را سازمانی و
تقویت می کنم

 ۸. چگونه ارزش طول عمر مشتری
را بیشتر می کنم
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